MEMORIA BÁSICA PARA A PRESENTACIÓN DUNHA IDEA EMPRESARIAL


	1.- DATOS IDENTIFICATIVOS


	1º Apelido
	

	2º Apelido
	

	Nome
	
	Data
	
	DNI
	

	Enderezo
	

	CP
	
	Localidade
	
	NºProm
	

	Teléfono/s
	
	Fax
	

	E-mail
	

	
	

	
	

	Situación Laboral actual

	 FORMCHECKBOX 
Ocupado/a por conta allea

	 FORMCHECKBOX 
Desempregado/a

	 FORMCHECKBOX 
Búsqueda do primeiro emprego

	 FORMCHECKBOX 
Ocupado/a por conta propia

	 FORMCHECKBOX 
OUTROS. Especificar

	

	Dispoñibilidade de tempo diaria para a elaboración do plan de empresa

	 FORMCHECKBOX 
1 hora
	 FORMCHECKBOX 
4 horas

	 FORMCHECKBOX 
2 hora
	 FORMCHECKBOX 
5 horas

	 FORMCHECKBOX 
3 horas
	 FORMCHECKBOX 
Máis de 5 horas


	2.- COÑECEMENTOS TÉCNICOS E DE XESTIÓN EMPRESARIAL


	Titulación Académica

	 FORMCHECKBOX 
Ensino Básico non finalizado
	 FORMCHECKBOX 
Cursando Estudios Universitarios

	 FORMCHECKBOX 
Ensino Básico finalizado
	 FORMCHECKBOX 
Estudios Universitarios Medios 

	 FORMCHECKBOX 
BUP
	 FORMCHECKBOX 
Estudios Universitarios superiores

	 FORMCHECKBOX 
Fp Primeiro Ciclo
	 FORMCHECKBOX 
Outros

	 FORMCHECKBOX 
FP Segundo Ciclo
	

	 FORMCHECKBOX 
Especificar


	Formación e coñecementos de xestión empresarial

	


	Coñecementos do sector da actividade no que se quere desenvolve-lo proxecto e vinculación persoal con este

	


	Experiencia empresarial

	 FORMCHECKBOX 
Ningunha
	

	 FORMCHECKBOX 
Como asalariado
	

	 FORMCHECKBOX 
Como profesional libre ou autónomo
	

	 FORMCHECKBOX 
Experiencia como empresario ou directivo
	


	3.- DESCRICIÓN DA IDEA/PROXECTO 


¿cómo se lle ocorreu?

¿Onde pensa sitúa-la empresa?

	4.- CREACIÓN DE EMPREGO DURANTE OS DOUS PRIMEIROS ANOS 


	Nª empregados
	
	Ano 1
	
	Ano 2

	
	Socios
	
	
	

	
	Non socios
	
	
	


	5.- ASPECTOS RELEVANTES DO PROXECTO 


a) Describas os aspectos que considere máis importantes do proxecto, en particular deberá describirse en que medida o proxecto cumpre alomenos un dos ehuintes epígrafes:

i) Ter carácter innovador

ii) Estar relacionada cos novos viveiros de emprego

iii) Estar vinculada a actividades non suficientemente desenvolvidas en Galicia 

iv) Presentar un efecto dinamizador ou demostrativo no territorio no que se presenta implantar.
	6.- O SECTOR DE ACTIVIDADE


6.1. Delimitación do sector onde pretende operar.

Efectúe unha breve descrición do sector de actividade no que se vai a introducir: nome do sector, tipos de productos que se atopen neste, dimensión territorial, tipo de cliente ó que se dirixe o sector.

6.2. Enumeración das actividades descritas na base 4ª nas que vai incidi-lo proxecto.

6.3. Dimensión xeográfica do mercado ( marque unha cruz onde proceda)

	 FORMCHECKBOX 
LOCAL
	 FORMCHECKBOX 
REXIONAL
	 FORMCHECKBOX 
ESTATAL 
	 FORMCHECKBOX 
INTERNACIONAL


( Especifique algún territorio se o considera oportuno)

6.4.¿Como pensa comercializar ou distribui-lo seu producto ou servicio?

6.4. ¿ Como pensa comercializar ou distribui-lo seu producto ou servicio?
6.5. Describa o tipo de cliente ó que se dirixe

Efectúa unha descrición dos trazos que caracterizan ó cliente, a quen vai dirixido o seu producto: idade, sexo, nivel socioeconómico, pautas de consumo, etc..

6.6. Elementos diferenciadores que fan que o seu producto ou servicio sexa especialmente atractivo

	7.- EFECTUE UNHA DESCRICIÓN BREVE DO PROCESO PRODUCTIVO OU DO PROCESO DE PRESTACION DO SERVICO.( Utilice gráficos ou diagramas se o cree adecuado)


Enumero as diferentes operacións que se ralizarán no proceso productivo do seu ben ou servicio
	8.- INVESTIMENTOS QUE SE REALIZARAN PARA A POSTA EN MARCHA


	CONCEPTO
	IMPORTE

	Edificios e locais
	

	Terreos
	

	Maquinaria
	

	Instalacións
	

	Elementos de transporte
	

	Ferramentas e utensilios
	

	Mobiliario e Enxoval
	

	Dereito de transporte
	

	Patentes e marcas
	

	Dépositos e Fianzas
	

	Gastos de constitución e Posta en Marcha 
	

	Envases e embalaxes
	

	Provisións de fondos
	

	Outros
	

	TOTAL
	


Aportacións persoais de inmobilizado

Elementos de inmobilizado que formen parte do patrimonio do emprendedor con anterioridade ó proxecto

	9.- ESQUEMA DE FINANCIAMENTO PREVISTO


	Aportacións do promotor/es
	
	

	Créditos e préstamos
	
	

	Subvencións
	
	

	Proveedores
	
	

	Outros
	
	


	10.- GASTOS FIXOS ANUAIS


Aqueles gastos nos que incurrirá independentemente do seu nivel de producción ou de vendas

	Soldos e salarios
	
	

	Créditos e préstamos
	
	

	Tributos
	
	

	Subministracións(luz, auga, etc..)
	
	

	Teléfono e comunicacións
	
	

	Alugueres
	
	

	Seguros
	
	

	Conservacións e reparacións
	
	

	Gastos de viaxe
	
	

	Servicios de xestorías, similares
	
	

	Amortizacións
	
	

	Gastos diversos
	
	

	Outros
	
	

	
	TOTAL
	


	11.- PREZOS E GASTOS VARIABLES UNITARIOS


Consideránse gastos variables aqueles que varían directamente en función do número de unidades que vostede produza. Para facilitarlle-los cálculos ofrecémoslle-la posibilidade de que indique os gastos variables en euros directamente ou como porcentaxe do prezo de venda. neste caso, no recadro de prezos de venda estimado, pode poñer 100.
	Vendas estimadas ano
	
	

	Prezo unitario estimado
	
	

	Materias primas ou mercadorías
	
	

	Subcontratación
	
	

	Man de obra variable
	
	

	Comisións
	
	

	Transporte
	
	

	Envase e embalaxes
	
	

	Outros
	
	


